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Der Seminar richtet sich an niedergelassene Zahnarzte (m/w) und kiinftige
Existenzgriinder (m/w), die wissen wollen, wie eine BWA (betriebswirtschaftliche Aus-
wertung) entsteht, welchen Nutzen sie hat und wie sie zum Erfolgsfaktor wird.

Wir fangen gemeinsam ganz von VORNE an, daher sind keinerlei Vorkenntnisse zur
BWA erforderlich!

In diesem Seminar gibt es keine ,dummen” Fragen. Jeder Teilnehmer verlasst
das Seminar mit dem Grundwissen BWA - dem wichtigen wirtschaftlichen Erfolgsfak-
tor fur Selbstandige und Freiberufler.

Das sagen die Teilnehmer uber
das Seminar:

Das Seminar kann in verschiedenen Ausgestaltungen gehalten werden.

- : . + ,Sehr gut strukturierter Vortrag"
In der Basis-Version dauert das Seminar 3 Stunden.

+ ,Sehr lehrreich und gut erklart”

. . . + ,Die Hinweise sind sehr gut umzusetzen”
Habe ich Ihr Interesse geweckt? Dann freue ich mich auf lhren Anruf, um zu 4

besprechen, welche Seminare ich flr Sie und Ihre Institution halten kann!
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Dipl.-Kfm. Michael Kreuzer

« ,Praxisnahe Beispiele”
« ,Als Einstiegsseminar sehr gut strukturiert”

Mein Name ist Michael Kreuzer und ich bin der Geschaftsfuhrer und Inhaber der
BestPraxis GmbH (ehemals ABZ BestPraxis GmbH).

Seit nun Uber 25 Jahren bin ich auf die Beratung von Mandanten aus dem Bereich
der akademischen Heilberufe spezialisiert.

Uber meine Seminarreihe mochte ich die Teilnehmer*innen zu GroRerem inspirieren,
sie regelmaRig motivieren und ihnen auf ihrem Weg mit ,Rat & Tat" zur Seite stehen.

Dipl.-Kfm. Michael Kreuzer
Referent « Inhaber und Geschéftsfuhrer

Termine
{2 BestPraxis GmbH

Einen Uberblick tiber bereits gebuchte Kaflerstralle 4
bzw. durchgefiihrte Seminare finden 81241 Munchen
Sie auf unserer Webseite: R, 0171.1000 448
www.bestpraxis.de/events-list.php
& buero@bestpraxis.de
@ www.bestpraxis.de

Dauer der Seminare: ca. 3 Stunden
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Seminarablauf

Das BestPraxis-Modell

Mit Hilfe dieses BestPraxis-Modells erklaren

wir, welche Aufgaben auf Selbsténdige N *

zukommen und welche dieser Aufgaben

far den wirtschaftlichen Erfolg einer Praxis ';‘J PRAXIS -
entscheidend sind.
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Teile der BWA

Normalerweise erhalten Selbstandige ein
festes Auswertungspaket, das die eigene
Steuerkanzlei festlegt.

Wir sehen uns an, welche Teile die Seminar-
teilnehmer*innen sich geben lassen sollten
und wo die wichtigsten 2 - 3 Kennzahlen
jeder Auswertung sind.

BWAs aus Sicht der Bank

Soweit Praxisinhaber*innen eine Finanzierung fur
ihre Praxis (oder auch privat) bendétigen, ist die BWA
ein wichtiger Teil der Bonitatsprifung jeder Bank.
Wir zeigen, wie die Teilnehmer*innen ihr Rating und
damit ihre Kreditkondition verbessern kénnen.

Ergebnis des Seminars

Am Ende unseres Seminars wissen die Teilnehmer*innen, welchen
Nutzen ihre BWA hat und wie diese den maximalen Nutzen aus ihrer
BWA ziehen kénnen.

Was bisher eher wie eine ,unnétige Menge an Zahlen und Papier”
wirkte, wird zum Werkzeug des kiinftigen Praxiserfolges.




